	
	[bookmark: _Hlk135150163]Олександр Антоненко
Менеджер з продажу

	КОНТАКТ

[image: Maison avec un remplissage uni]Адреса
бульвар Адмірала Курбе, 15
69600 УЛЛІНЗ

[image: Combiné avec un remplissage uni]Контактний телефон
0485435365

[image: Adresse de courrier avec un remplissage uni]Електронна пошта
JosephFavreau@gmail.com

НАВИЧКИ

· Управління продажами
· Розвиток бізнесу
· Комерційні переговори
· Управління ключовими клієнтами
· Лідерство та управління командою
· Обслуговування клієнтів
· Аналіз ринку
· Прогноз продажів

МОВИ

[bookmark: _Hlk135559208]Французька
Англійська (рівень В2)

ХОБІ

· [bookmark: _Hlk135559266]Футбол
· Автомобільні перегони
· Кемпінг




































































	ПРОФІЛЬ

[bookmark: _Hlk135150705]Динамічний менеджер з продажу з більш ніж Х роками досвіду в продажах та управлінні командою. Сильні навички розвитку бізнесу, ведення переговорів та управління ключовими клієнтами. Доведена здатність досягати планових показників продажів і значно збільшувати дохід. Орієнтовані на результат, мотивовані та орієнтовані на задоволення потреб клієнтів.
ДОСВІД РОБОТИ
Менеджер з продажу, компанія ABC, Місто, Країна 
Січень 20XX – по теперішній час
· Керуйте командою X торгових представників
· Розробляйте та впроваджуйте стратегії продажів для досягнення та перевищення місячних та річних планових показників продажів.
· Побудуйте міцні відносини з існуючими клієнтами та ключовими клієнтами
· Ведення переговорів та угод з клієнтами
· Підготовка звітів про продажі, аналіз ефективності

Торговий представник, Компанія XYZ, Місто, Країна 
січень 20XX - Грудень 20XX
· Керуйте портфелем клієнтів і розвивайте нові ділові відносини.
· Презентуйте продукти та послуги потенційним клієнтам
· Вести переговори про умови продажу та успішно укладати договори.
· Співпрацюйте з внутрішніми командами, щоб забезпечити задоволення клієнтів і вирішити будь-які проблеми.
· Досягайте та перевищуйте поставлені планові показники продажів.

Торговий представник, Компанія XYZ, Місто, Країна 
січень 20XX - Грудень 20XX

· Керуйте портфелем клієнтів і розвивайте нові ділові відносини.
· Презентуйте продукти та послуги потенційним клієнтам
· Вести переговори про умови продажу та успішно укладати договори.
· Вести переговори про умови продажу та успішно укладати договори.

ОСВІТА
Бакалавр бізнес-адміністрування, Університет XYZ, місто, країна
Рік закінчення навчання
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