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ΔΕΞΙΌΤΗΤΕΣ

· Διαχείριση πωλήσεων
· Επιχειρηματική ανάπτυξη
· Εμπορική διαπραγμάτευση
· Διαχείριση βασικού λογαριασμού
· Ηγεσία και διαχείριση ομάδας
· Εξυπηρέτηση πελατών
· Ανάλυση αγοράς
· Πρόβλεψη πωλήσεων

ΓΛΏΣΣΕΣ

[bookmark: _Hlk135559208]Γαλλικά
Αγγλικά (Επίπεδο Β2)

ΧΌΜΠΙ

· [bookmark: _Hlk135559266]Ποδόσφαιρο
· Αγώνας αυτοκινήτων
· Κατασκήνωση




































































	ΠΡΟΦΊΛ

[bookmark: _Hlk135150705]Δυναμικός διευθυντής πωλήσεων με περισσότερα από X χρόνια εμπειρίας στις πωλήσεις και τη διαχείριση ομάδων. Ισχυρή επιχειρηματική ανάπτυξη, διαπραγμάτευση και βασικές δεξιότητες διαχείρισης λογαριασμού. Αποδεδειγμένη ικανότητα επίτευξης στόχων πωλήσεων και σημαντικής αύξησης εσόδων. Αποτελέσματα προσανατολισμένα, κίνητρα και εστιασμένα στην ικανοποίηση του πελάτη.
ΕΡΓΑΣΙΑΚΗ ΕΜΠΕΙΡΙΑ
Διευθυντής Πωλήσεων, Εταιρεία ABC, Πόλη, Χώρα 
Ιανουάριος 20XX - Σήμερα
· Ηγηθείτε μιας ομάδας αντιπροσώπων πωλήσεων X
· Ανάπτυξη και εφαρμογή στρατηγικών πωλήσεων για την επίτευξη και υπέρβαση των μηνιαίων και ετήσιων στόχων πωλήσεων.
· Δημιουργία ισχυρών σχέσεων με υπάρχοντες πελάτες και βασικούς λογαριασμούς
· Διαπραγμάτευση συμβάσεων και συμφωνιών με πελάτες
· Προετοιμασία αναφορών πωλήσεων, ανάλυση απόδοσης

Αντιπρόσωπος πωλήσεων, Εταιρεία XYZ, Πόλη, Χώρα 
Ιανουάριος 20XX - Δεκέμβριος 20XX
· Διαχειριστείτε ένα χαρτοφυλάκιο πελατών και αναπτύξτε νέες επιχειρηματικές σχέσεις.
· Παρουσίαση προϊόντων και υπηρεσιών σε δυνητικούς πελάτες
· Διαπραγματευτείτε τους όρους πώλησης και συνάψτε συμβάσεις με επιτυχία.
· Συνεργαστείτε με εσωτερικές ομάδες για να διασφαλίσετε την ικανοποίηση των πελατών και να επιλύσετε τυχόν προβλήματα.
· Επίτευξη και υπέρβαση των καθορισμένων στόχων πωλήσεων.

Αντιπρόσωπος πωλήσεων, Εταιρεία XYZ, Πόλη, Χώρα 
Ιανουάριος 20XX - Δεκέμβριος 20XX

· Διαχειριστείτε ένα χαρτοφυλάκιο πελατών και αναπτύξτε νέες επιχειρηματικές σχέσεις.
· Παρουσίαση προϊόντων και υπηρεσιών σε δυνητικούς πελάτες
· Διαπραγματευτείτε τους όρους πώλησης και συνάψτε συμβάσεις με επιτυχία.
· Διαπραγματευτείτε τους όρους πώλησης και συνάψτε συμβάσεις με επιτυχία.

ΕΚΠΑΊΔΕΥΣΗ
Bachelor of Business Administration, Πανεπιστήμιο XYZ, Πόλη, Χώρα
Έτος αποφοίτησης
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