	
	[bookmark: _Hlk135150163]George Diaconescu
Manager de vânzări

	CONTACT

[image: Maison avec un remplissage uni]Adresă
15, bulevardul Admiral Courbet
69600 OULLINS

[image: Combiné avec un remplissage uni]Număr de telefon
0485435365

[image: Adresse de courrier avec un remplissage uni]E-mail
JosephFavreau@gmail.com

APTITUDINI

· Managementul vânzărilor
· Dezvoltarea afacerii
· Negociere comercială
· Managementul conturilor cheie
· Leadership și management de echipă
· Serviciu clienți
· Analiza pieței
· Prognoza de vânzări

LIMBI

[bookmark: _Hlk135559208]Franceză
Engleză (Nivel B2)

FIRMA

· [bookmark: _Hlk135559266]Fotbal
· Cursa de mașini
· Camping




































































	PROFIL

[bookmark: _Hlk135150705]Manager de vânzări dinamic cu peste X ani de experiență în vânzări și management de echipă. Abilități puternice de dezvoltare a afacerilor, negociere și management al conturilor cheie. Capacitate dovedită de a atinge obiectivele de vânzări și de a crește semnificativ veniturile. Orientat spre rezultate, motivat și axat pe satisfacția clienților.
EXPERIENȚĂ PROFESIONALĂ
Director Vânzări, Companie ABC, Oraș, Țară 
Ianuarie 20XX – Prezent
· Conduceți o echipă de X reprezentanți de vânzări
· Dezvoltați și implementați strategii de vânzări pentru a atinge și depăși obiectivele de vânzări lunare și anuale.
· Construiți relații puternice cu clienții existenți și conturile cheie
· Negocierea contractelor și acordurilor cu clienții
· Pregătiți rapoarte de vânzări, analize de performanță

Reprezentant Vânzări, Compania XYZ, Oraș, Țară 
Ianuarie 20XX - Decembrie 20XX
· Gestionați un portofoliu de clienți și dezvoltați noi relații de afaceri.
· Prezentarea produselor și serviciilor potențialilor clienți
· Negociați termenii de vânzare și încheiați contracte cu succes.
· Colaborați cu echipele interne pentru a asigura satisfacția clienților și pentru a rezolva orice problemă.
· Atingeți și depășiți obiectivele de vânzări atribuite.

Reprezentant Vânzări, Compania XYZ, Oraș, Țară 
Ianuarie 20XX - Decembrie 20XX

· Gestionați un portofoliu de clienți și dezvoltați noi relații de afaceri.
· Prezentarea produselor și serviciilor potențialilor clienți
· Negociați termenii de vânzare și încheiați contracte cu succes.
· Negociați termenii de vânzare și încheiați contracte cu succes.

EDUCAȚIE
Licențiat în Administrarea Afacerilor, Universitatea XYZ, Oraș, Țară
Anul absolvirii
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