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	CONTATTO

[image: Maison avec un remplissage uni]Indirizzo
15, boulevard Admiral Courbet
69600 OULLINS

[image: Combiné avec un remplissage uni]Numero di telefono
0485435365

[image: Adresse de courrier avec un remplissage uni]E-mail
JosephFavreau@gmail.com

ABILITÀ

· Gestione delle vendite
· Sviluppo del business
· Negoziazione commerciale
· Gestione dei key account
· Leadership e gestione del team
· Servizio clienti
· Analisi di mercato
· Previsioni di vendita

LINGUE

[bookmark: _Hlk135559208]Francese
Inglese (Livello B2)

HOBBY

· [bookmark: _Hlk135559266]Calcio
· Gara automobilistica
· Campeggio




































































	PROFILO

[bookmark: _Hlk135150705]Responsabile vendite dinamico con più di X anni di esperienza nelle vendite e nella gestione del team. Forti capacità di sviluppo del business, negoziazione e gestione dei key account. Comprovata capacità di raggiungere gli obiettivi di vendita e aumentare significativamente i ricavi. Orientati ai risultati, motivati e focalizzati sulla soddisfazione del cliente.
ESPERIENZA PROFESSIONALE
Responsabile Vendite, Azienda ABC, Città, Paese 
Gennaio 20XX – Presente
· Guidare un team di X rappresentanti di vendita
· Sviluppare e implementare strategie di vendita per raggiungere e superare gli obiettivi di vendita mensili e annuali.
· Costruisci solide relazioni con i clienti esistenti e i key account
· Negoziare contratti e accordi con i clienti
· Preparare report sulle vendite, analisi delle prestazioni

Rappresentante commerciale, Azienda XYZ, Città, Paese 
Gennaio 20XX - Dicembre 20XX
· Gestire un portafoglio clienti e sviluppare nuove relazioni commerciali.
· Presentare prodotti e servizi a potenziali clienti
· Negozia le condizioni di vendita e concludi contratti con successo.
· Collabora con i team interni per garantire la soddisfazione del cliente e risolvere eventuali problemi.
· Raggiungi e supera gli obiettivi di vendita assegnati.

Rappresentante commerciale, Azienda XYZ, Città, Paese 
Gennaio 20XX - Dicembre 20XX

· Gestire un portafoglio clienti e sviluppare nuove relazioni commerciali.
· Presentare prodotti e servizi a potenziali clienti
· Negozia le condizioni di vendita e concludi contratti con successo.
· Negozia le condizioni di vendita e concludi contratti con successo.

EDUCAZIONE
Laurea in Economia Aziendale, Università XYZ, Città, Paese
Anno di laurea
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