Ladislao Udinesi
Responsabile vendite dinamico con più di X anni di esperienza nelle vendite e nella gestione del team. Forti capacità di sviluppo del business, negoziazione e gestione dei key account. Comprovata capacità di raggiungere gli obiettivi di vendita e aumentare significativamente i ricavi. Orientati ai risultati, motivati e focalizzati sulla soddisfazione del cliente.

Esperienza professionale
Responsabile Vendite, Azienda ABC, Città, Paese[bookmark: _Hlk135552575]Informazioni personali

Indirizzo
15, boulevard Amiral Courbet
69600 OULLINS

Numero di telefono
0485435365

E-mail
JosephFavrea@gmail.com

Abilità

· Gestion des ventes
· Développement des affaires
· Négociation commerciale
· Gestion de comptes clés
· Leadership et gestion d'équipe
· Client di servizio
· Analyse de marché
· Prévisions de vente
LINGUE

· Spagnolo – C2
· Cinese – A1








Gennaio 20XX - Presente
· Guidare un team di X rappresentanti di vendita e supervisionare le loro attività quotidiane.
· Sviluppare e implementare strategie di vendita per raggiungere e superare gli obiettivi di vendita mensili e annuali.
· Costruisci solide relazioni con i clienti esistenti e i key account, fornendo un servizio clienti di alta qualità e identificando nuove opportunità di business.
· Negozia contratti e accordi con i clienti, assicurandoti che i margini di profitto siano massimizzati.
Rappresentante di vendita, XYZ Azienda, Città, Paese
Gennaio 20XX - Dicembre 20XX
· Gestire un portafoglio clienti e sviluppare nuove relazioni commerciali.
· Presentare prodotti e servizi ai potenziali clienti, evidenziando i vantaggi e le caratteristiche chiave.
· Negozia le condizioni di vendita e concludi contratti con successo.
· Collabora con i team interni per garantire la soddisfazione del cliente e risolvere eventuali problemi.
· Raggiungi e supera gli obiettivi di vendita assegnati.
Educazione
Master in gestione delle risorse umane, Università di Parigi, Parigi, Francia
Anno ottenuto: 20XX

Laurea in Marketing e Comunicazione, Università Lyon 2, Lione, Francia
Anno di ottenimento: 20XX
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