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Értékesítési vezető

	ÉRINTKEZÉS
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15, körút Courbet admirális
69600 OULLINS
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0485435365
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JosephFavreau@gmail.com

KÉSZSÉGEK

· Értékesítési menedzsment
· Üzletfejlesztés
· Kereskedelmi tárgyalások
· Kiemelt ügyfélkezelés
· Vezetés és csapatmenedzsment
· Ügyfélszolgálat
· Piacelemzés
· Értékesítési előrejelzés

NYELVEK

[bookmark: _Hlk135559208]Francia
Angol (B2 szint)

HOBBIK

· [bookmark: _Hlk135559266]Futball
· Autóverseny
· Kempingezés




































































	PROFIL

[bookmark: _Hlk135150705]Dinamikus értékesítési vezető, több mint X éves tapasztalattal az értékesítés és a csapatmenedzsment területén. Erős üzletfejlesztési, tárgyalási és key account menedzsment készségek. Bizonyított képesség az értékesítési célok elérésére és a bevételek jelentős növelésére. Eredményorientált, motivált és az ügyfelek elégedettségére összpontosít.
MUNKATAPASZTALAT
Értékesítési vezető, ABC vállalat, város, ország 
január 20XX - napjainkig
· Vezessen X értékesítési képviselőkből álló csapatot
· Értékesítési stratégiák kidolgozása és végrehajtása a havi és éves értékesítési célok elérése és meghaladása érdekében.
· Építsen ki erős kapcsolatokat meglévő ügyfelekkel és kiemelt ügyfelekkel
· Szerződések és megállapodások tárgyalása az ügyfelekkel
· Értékesítési riportok, teljesítményelemzések készítése

Értékesítési képviselő, XYZ vállalat, város, ország 
január 20XX - december 20XX
· Kezelje ügyfelei portfólióját és alakítson ki új üzleti kapcsolatokat.
· Termékek és szolgáltatások bemutatása a potenciális ügyfeleknek
· Tárgyaljon az értékesítési feltételekről és kössön szerződéseket sikeresen.
· Működjön együtt a belső csapatokkal az ügyfelek elégedettségének biztosítása és a problémák megoldása érdekében.
· A kitűzött értékesítési célok elérése és túlszárnyalása.

Értékesítési képviselő, XYZ vállalat, város, ország 
január 20XX - december 20XX

· Kezelje ügyfelei portfólióját és alakítson ki új üzleti kapcsolatokat.
· Termékek és szolgáltatások bemutatása a potenciális ügyfeleknek
· Tárgyaljon az értékesítési feltételekről és kössön szerződéseket sikeresen.
· Tárgyaljon az értékesítési feltételekről és kössön szerződéseket sikeresen.

OKTATÁS
Bachelor of Business Administration, XYZ Egyetem, város, ország
A diploma megszerzésének éve
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