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Kierownik sprzedaży

	KONTAKT

[image: Maison avec un remplissage uni]Adres
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JosephFavreau@gmail.com

UMIEJĘTNOŚCI

· Zarządzanie sprzedażą
· Rozwój biznesu
· Negocjacje handlowe
· Zarządzanie kluczowymi klientami
· Przywództwo i zarządzanie zespołem
· Obsługa klienta
· Analiza rynku
· Prognoza sprzedaży

JĘZYKI

[bookmark: _Hlk135559208]Francuski
Język angielski (poziom B2)

HOBBY

· [bookmark: _Hlk135559266]Piłka nożna
· Wyścig samochodowy
· Kempingowy




































































	PROFIL

[bookmark: _Hlk135150705]Dynamiczny kierownik sprzedaży z ponad X letnim doświadczeniem w sprzedaży i zarządzaniu zespołem. Silne umiejętności w zakresie rozwoju biznesu, negocjacji i zarządzania kluczowymi klientami. Udowodniona zdolność do osiągania celów sprzedażowych i znacznego zwiększania przychodów. Zorientowani na wyniki, zmotywowani i skoncentrowani na zadowoleniu klienta.
DOŚWIADCZENIE ZAWODOWE
Kierownik sprzedaży, firma ABC, miasto, kraj 
styczeń 20XX – obecnie
· Kieruj zespołem X przedstawicieli handlowych
· Opracowuj i wdrażaj strategie sprzedaży, aby osiągać i przekraczać miesięczne i roczne cele sprzedażowe.
· Buduj silne relacje z obecnymi klientami i kluczowymi klientami
· Negocjuj kontrakty i porozumienia z klientami
· Przygotowywanie raportów sprzedażowych, analiza wyników

Przedstawiciel Handlowy, Firma XYZ, Miasto, Kraj 
styczeń 20XX - grudzień 20XX
· Zarządzaj portfelem klientów i rozwijaj nowe relacje biznesowe.
· Prezentowanie produktów i usług potencjalnym klientom
· Negocjuj warunki sprzedaży i zawieraj umowy z sukcesem.
· Współpracuj z zespołami wewnętrznymi, aby zapewnić satysfakcję klienta i rozwiązywać wszelkie problemy.
· Osiągaj i przekraczaj wyznaczone cele sprzedażowe.

Przedstawiciel Handlowy, Firma XYZ, Miasto, Kraj 
styczeń 20XX - grudzień 20XX

· Zarządzaj portfelem klientów i rozwijaj nowe relacje biznesowe.
· Prezentowanie produktów i usług potencjalnym klientom
· Negocjuj warunki sprzedaży i zawieraj umowy z sukcesem.
· Negocjuj warunki sprzedaży i zawieraj umowy z sukcesem.

EDUKACJA
Licencjat z administracji biznesowej, Uniwersytet XYZ, miasto, kraj
Rok ukończenia studiów
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