Dawid Gajewski
Dynamiczny kierownik sprzedaży z ponad X letnim doświadczeniem w sprzedaży i zarządzaniu zespołem. Silne umiejętności w zakresie rozwoju biznesu, negocjacji i zarządzania kluczowymi klientami. Udowodniona zdolność do osiągania celów sprzedażowych i znacznego zwiększania przychodów. Zorientowani na wyniki, zmotywowani i skoncentrowani na zadowoleniu klienta.
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JosephFavrea@gmail.com

Umiejętności

· Gestion des ventes
· Développement des affaires
· Négociation commerciale
· Gestion de comptes clés
· Leadership et gestion d'équipe
· Klient usługi
· Analyse de marché
· Prévisions de vente
JĘZYKI

· hiszpański – C2
· chiński – A1








styczeń 20XX - obecnie
· Kieruj zespołem X przedstawicieli handlowych i nadzoruj ich codzienne działania.
· Opracowuj i wdrażaj strategie sprzedaży, aby osiągać i przekraczać miesięczne i roczne cele sprzedażowe.
· Buduj silne relacje z obecnymi klientami i kluczowymi klientami, zapewniając wysoką jakość obsługi klienta i identyfikując nowe możliwości biznesowe.
· Negocjuj kontrakty i porozumienia z klientami, dbając o maksymalizację marż zysku.
Przedstawiciel handlowy, firma XYZ, miasto, kraj
styczeń 20XX - grudzień 20XX
· Zarządzaj portfelem klientów i rozwijaj nowe relacje biznesowe.
· Prezentuj produkty i usługi potencjalnym klientom, podkreślając kluczowe korzyści i funkcje.
· Negocjuj warunki sprzedaży i zawieraj umowy z sukcesem.
· Współpracuj z zespołami wewnętrznymi, aby zapewnić satysfakcję klienta i rozwiązywać wszelkie problemy.
· Osiągaj i przekraczaj wyznaczone cele sprzedażowe.
Edukacja
Magister zarządzania zasobami ludzkimi, Uniwersytet Paryski, Paryż, Francja
Rok uzyskania: 20XX

Dyplom ukończenia studiów wyższych w zakresie marketingu i komunikacji, Lyon 2 University, Lyon, Francja
Rok uzyskania: 20XX
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